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Tonguelle Selters
Herr Michael Kramer
Am Vorstein 10

65618 Selters

14, Februar 2006
Sehr geehrter Herr Kramer,

der neue Toyota RAV4 und der neue Toyota Yaris sind fiir unsere Organisation die wichtigsten
Neuvorstellungen im Jahr 2006 - beide Produkte sind entscheidende Schliisselmodelle, von
denen wir uns eine Fortsetzung der bisherigen Erfolgsgeschichte und einen bedeutenden
Beitrag zum Erreichen der Toyota Wachstumsziele versprechen.

Gerade deshalb war es wichtig, dass im Zuge der Einfilhrungsstrategie fur diese beiden
Modelle ein Segmenttraining durchgefihrt werden sollte, das einerseits der Bedeutung dieser
Erfolgsmodelle Rechnung tragt und andererseits eine optimale Vorbereitung der
Handelsorganisation gewahrleistet.

Wir mochten uns bei lhnen und threm Team fiir Ihren Beitrag zum tollen Gelingen unseres
Toyota RAV4 und Toyota Yaris Segmenttrainings am Hockenheim ausdriicklich bedanken.

Ihr Team hat mit Flexibilitat, Begeisterung und Kooperationsbereitschaft zum iiberaus
erfolgreichen Verlauf unseres Segmenttrainings beigetragen - eine Veranstaltung, die nicht zu
letzt durch lhr aktives Mitwirken perfekt auf die Aufgabenstellung zugeschnitten war und die
unseren Handlern und Verkdufern einen hohen Motivations- und Informationswert bot.

Mit freundlichen Criifien
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